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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧ વેચાણ વદૃ્ધિ એટલે શ ું? સેલ્સમેનો અને ગ્રાહકો દ્વારા વેચાણ વદૃ્ધિના વવવવધ પગલાુંઓ સમજાવો. 
અથવા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૧ વેચાણ વદૃ્ધિન ું મહત્વ અને વેચાણ વદૃ્ધિની વ્ય હ રચના સમજાવો.  
પ્રશ્ન.૨ સુંચાલનના કાર્યો અને કકિંમતનીવત સમજાવો. 

અથવા 
(૨૦) 

પ્રશ્ન.૨ વેચાણ દળના સેલ્સમેનના કાર્યો અને વેચાણ દળની સુંખ્ર્યા પર અસર કરતા પકરબળો સમજાવો.  
પ્રશ્ન.૩ સેલ્સમેનની પસુંદગી માટે મ ખ્ર્ય બાબતો સમજાવી, સેલ્સમેનની વનમણકૂની પ્રકિર્યા સમજાવો. 

અથવા 
(૧૫) 

પ્રશ્ન.૩ સેલ્સમેનને તાલીમ આપવાની વવવવધ પિવતઓ વવગતે સમજાવો.  
પ્રશ્ન.૪ સેલ્સમેનને મહનેતાણા ન ું મહત્વ સમજાવી પગાર પ્રથા અને કવમશન પ્રથા વચ્ચેનો ભેદ સમજાવો. 

અથવા 
(૧૫) 

પ્રશ્ન.૪ વેચાણ કોટા અને વેચાણ ક્ષેત્ર મ જબ સેલ્સમેન પર વનર્યુંત્રણ સમજાવો.  
 

ENGLISH VERSION 

 

Que.1 What is sales promotion? Explain various steps of sales promotion by salesman and customers. 

OR 

(20) 

Que.1 Explain importance of sales promotion and strategy of sales promotion.  

Que.2 Explain functions of management and price policy. 

OR 

(20) 

Que.2 Explain function of salesman of Salesforce and factors affecting to size of Salesforce.  

Que.3 Explaining main factors of selection of salesman, Explain the procedure of appointment of 

salesman. 

OR 

(15) 

Que.3 Explain different training method of salesman.  

Que.4 Explain importance of remuneration of salesman and describe difference between salary method 

and commission method. 

OR 

(15) 

Que.4 Explain control of salesman by sales quota and sells territory.  
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